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Oé VERTIV.

Vertiv' Partner Program
Ideato per il tuo successo

R ffﬁM{ PARTNER
i T PROGRAM



https://partners.vertiv.com/Italian/vertiv_terms.aspx
https://partners.vertiv.com/ 
https://partners.vertiv.com/Italian/vertiv_terms.aspx
https://partners.vertiv.com/Italian/
https://partners.vertiv.com/Italian/

. ¥
Vertiv assicura il funzionamento costante ‘dell'infrastruttura digitale J
e la sua evoluzione al passo comil tuo business
g ”* .

. ®

Supportiamo i clienti in tutto il mondo con un portfolio di soluzioni e servizi per I'alimentazione, il Thermal Management e la gestione
dell'infrastruttura IT.

Liebert® Geist™ Avocent® Netsure™ Cybex™
AC Power e Thermal Rack PDU IT Management DC Power IT Management
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Offerta

[ Infrastrutture critiche
Power e Thermal

STATO
Quotata in borsa (NYSE:VR

Infrastruttura IT ed Edge

Soluzioni Service e Software

. - . . . g . FATTURATO

Ampio portfolio di soluzioni e servizi per sistemi di alimentazione,

Thermal Management e infrastrutture IT ed Edge. 5.7 miliardi di dollari
USA (esercizio 2022)

Area geografica
SEDI
Globale: Westerville, Ohio, U'

M Americhe Regionali: Cina, India, Filippine

EMEA e ltalia
AP

DIPENDENTI

~27.000 nel mondo
Presenza e supply chain globali ben consolidate

PRINCIPALI CLIENTI

End Market Alibaba, Alstom, America
Movil, AT&T, China Mobile,
Equinix, Ericsson, Reliance,
Siemens, Telefonica, Tencent,
Verizon e Vodafone

[ Data center
Comunicazioni

Commercio e industria

Clienti che operano in alcuni dei settori piu critici
al mondo
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Il nostro curriculum

Combinare lo spirito imprenditoriale di una startup con le risorse e la presenza di un leader affermato.

1965 1987 yielolo 2001 2004

Fondazione di Liebert® Emerson acquisisce Liebert Emerson crea la divisione Emerson ENP estende la propria ENP acquisisce sezioni di
Corporation, il primo produttore Corporation, pioniere nella Network Power (ENP) che riunisce presenza in Asia Marconi ampliando le soluzioni
di sistemi CRAC (Computer gestione termica e nella protezione in un unico marchio tecnologie per acquistando Avansys destinate al settore delle

Room Air Conditioning) dell'alimentazione per i sistemi IT infrastrutture critiche e fondando ENP India telecomunicazioni

2017 2016 2010 2009 2006

Vertiv vende ASCO® mentre Vertiv entra nel mercato come azienda ENP acquisisce Chloride®, che ENP acquisisce Avocent®, azienda ENP acquisisce l'azienda tedesca
continua a concentrare autonoma, sulla base del successo acquisito produce soluzioni di alimentazione fornitrice di software per la gestione Knurr AG, leader nella fornitura di
l'attenzione nell'area come Emerson, ampliando al tempo stesso le personalizzate destinate alle dei processori di servizio e dei data sistemi per armadi
dellinfrastruttura digitale capacita e limpegno nel progettare, costruire applicazioni industriali center, oltre che di soluzioni KVM

e assistere le tecnologie mission-critical che
guidano le potenzialita dei nostri clienti

2018 2020 2021 2023

Vertiv realizza tre acquisizioni: Vertiv viene quotata alla Vertiv completa I'acquisizione di E+I Vertiv acquisisce CoolTera Ltd,
Energy Labs, unazienda che produce sistemi Borsa di New York attraverso Engineering Ireland Limited e della azienda specializzata nella fornitura di
di Thermal Management, Geist™, leader nel GS Acquisition Holdings Corp sua filiale Powerbar Gulf LLC, fornitore sistemi di raffreddamento a liquido per
campo delle rack PDU e MEMS, azienda che indipendente leader di switchgear, data center
si occupa di manutenzione dei sistemi busway e soluzioni modulari per

di generazione elettrica I'energia.
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V')
h_ 4
- AC Power

Sistemi UPS per alimentazione
AC, online e line interactive,

Servizi monofase e trifase Thermal Management
Servizi per l'installazione, la Soluzioni di condizionamento di
manutenzione e |'assistenza precisione, chiller, condizionamento
L ff, perimetrale, sistemi in-row e infrarack
Gestione Soluzioni integrate

Gestione unificata dell'infrastruttura
per applicazioni Edge

dell’infrastruttura
Ampia offerta di
sistemi di monitoraggio o
dell'infrastruttura IT

Gestione IT Rack e PDU

Accesso remoto ai Vasta scelta di Rack
dispositivi IT e Rack PDU (rPDU)



Vantaggi e requisiti ¢ VERTIV.

Chi siamo

Vertiv, leader a livello globale, coniuga hardware, software e servizi per

consentire la continuita e l'ottimizzazione operativa delle infrastrutture 5 : Gestione
critiche, supportando le strategie di business dei propri clienti. Vertiv ' / da remoto
risolve le sfide piu difficili per data center, reti di telecomunicazione

e strutture digitali per applicazioni commerciali e industriali, grazie a Rack PDU

un completo portfolio di tecnologie e servizi per lalimentazione e la
continuita elettrica, il raffreddamento e le soluzioni infrastrutturali IT,

| ’ UPS
dal cloud fino allEdge.
, e Racke
* Soluzioni di infrastruttura complete e rapidamente configurabili. 1 . soluzioni

_integrate

* N.1 nel settore degli UPS trifase in Europa Occidentale . .
(fonte: IHS) Supportiamo tutti i principali cloud provider nei : ‘ - Servizi
loro data center :

* L’80% dei nuovi data center colocation commissionati nel 2018 B =l y Software
utilizza linfrastruttura critica di Vertiv. N = : - #

* Nel 2023, Vertiv & stato il fornitore di UPS monofase con la s e Management
crescita piu rapida in Europa. = 2



Vertiv Partner Program

Vertiv Partner
Program

Il Vertiv Partner Program consente a
distributori e reseller di soddisfare le
complesse esigenze dei clienti nel campo
dell'edge computing, della digitalizzazione
e di altre tendenze innovative nel contesto
dei data center e dell'IT. Ecco i motivi per
diventare un nostro partner:

Competitivita

W9 VERTIV.

Redditivita

Notevole riduzione
della competizione
nellambito del tuo
business.

Tecnologia

Il nostro portfolio
completo di prodotti

di alta qualita, con

marchi come Avocent®
Cybex™ Geist™ e
Liebert®, ti consente

di accedere a grandi
opportunita nel settore IT.

Margini elevati per
aiutarti a ottenere
i massimi profitti

e a conservare la
competitivita sul
mercato.

Esperienza

Portfolio consolidato
e team di esperti
pronti a supportare
il tuo business.



Vertiv Partner Program ¢ VERTIV.

[l pluripremiato Vertiv Partner Program

Con tecnologie e prodotti in rapida evoluzione, Vertiv ti offre una partnership affidabile su cui poter sempre contare per raggiungere i
tuoi obiettivi di vendita, diversificare la tua offerta e soddisfare le esigenze dei tuoi clienti.

Il Vertiv Partner Program, ideato per il tuo successo, € progettato per aiutarti a creare nuove opportunita, per far crescere la tua
attivita e renderla piu redditizia.

Infatti, fin da subito, avrai a disposizione strumenti, incentivi e un supporto completo a 360°, 365 giorni I'anno.

CC

Vertiv é stata un alleato in ogni fase del nostro percorso, fornendo un supporto incessante per abilitare

le vendite e implementare strategie di marketing. Il Vertiv Partner Program - con la sua vasta gamma di
strumenti di vendita, risorse di marketing, training certificati, programmi di incentivazione e altro ancora -
garantisce che tutto cio che serve per il successo sia a portata di click.

Paul Gohil
Direttore, Collaborate IT



Premi e riconoscimenti Vertiv nell’area EMEA O VERTIV.

Premi e riconoscimenti (vertiv.com
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https://www.vertiv.com/en-emea/about/awards-and-recognition/

Vantaggl e requisiti ¢ VERTIV.

Livelli di partnership

Il Vertiv Partner Program prevede cinque livelli di partnership.

-

)

PARTNER SILVER PARTNER GOLD PARTNER PLATINUM PARTNER DIAMOND PARTNER DIAMOND ELITE

W)




Vantaggi e requisiti

W9 VERTIV.

Vantaggi del Vertiv Partner Program @) SLVER ‘ @ oo @) PATNOM ‘ @ DIAMOND ‘ @ DIAMOND ELITE
PARTNER 2 PARTNER PARTNER PARTNER PARTNER
Sconti
Deal Registration x x x x x
Vertiv Solution Designer (VSD) x x x x
Demo Program X X x
Incentivi
Vertiv Incentive Program (VIP) x X x x x
Platinum Rebate x
Diamond Rebate x
Diamond Elite Rebate x
Marketing
COOP x
MDF x x
Lead Dashboard x x x x x
Materiale in co-branding x x x x x
Libreria risorse x x x x x
Strumenti e servizi
Partner Portal x x x x x
Vertiv Learning X X X X x
Webinar x x x x x
Partner Locator X x x x
Partner Program eCommerce x X x X x
Vertiv Solution Designer (VSD) x x x
Pre-vendita e assistenza tecnica x x x x x
App Vertiv™ XR X x x X x
Assistenza per i progetti in loco x X x
Account manager dedicato X x
x x x x x

Catalogo per i prodotti di canale

AVANZAMENTO
DI LIVELLO a

@

Livello base.

Nessun fatturato

minimo.

<

&

2
5k di fatturato
nellanno solare e 2 o
piu attivita di
onboarding

>

@
50k di fatturato
nellanno solare e 5 o
piu attivita di
onboarding

4

®

100k di fatturato
nell'anno solare e
business plan
concordato

<

250k di fatturato
nellanno solare e
business plan
concordato

*Attivita di onboarding: Deal Registration approvate, completamento del profilo sul Partner Locator, training certificati, invio di un Solution Design (VSD), accettazione/rifiuto di lead,
richieste di prodotti demo, programma eCommerce, completamento di sondaggi.

10



Programmi e strumenti W9 VERTIV.

Programmi e strumenti disponibili per i partner di Vertiv

Partner Portal Vertiv Incentive Program (VIP)*
Il Vertiv Partner Portal & il punto di riferimento per tutto cid che Il programma VIP riconosce e premia i singoli utenti sia quando
riguarda Vertiv. Offre accesso a: acquistano soluzioni Vertiv attraverso i distributori autorizzati che

quando effettuano determinate attivita all'interno del Partner
Portal. Il programma si focalizza sull'incentivazione di 4 aspetti
e Offerte riservate principali: acquisto di soluzioni Vertiv, attivita sul portale,
promozioni e incentivo Spotlight trimestrale. Il programma &
progettato per offrire incentivi ai singoli utenti.

* Deal Registration

* Strumenti di vendita

* Lead Dashboard Le attivita del portale che danno accesso agli incentivi sono:
* Incentive Program * Deal Registration approvate

* Demo Product Program * Completamento del profilo sul Partner Locator

* Training e certificazioni * Completamento di training certificati

* Informazioni sul prodotto * Invio di preventivi attraverso il Solution Designer (VSD)

* Contatti, assistenza e supporto * Gestione dei lead (accettazione/rifiuto)

* Richieste di prodotti demo

Deal Registration , ,
* Registrazione al programma eCommerce

Questo strumento ti consente di proteggere le tue opportunita e

. . :
ottimizzare il tuo margine con sconti vantaggiosi. Completamento di sondagg

La partecipazione a queste attivita non solo supporta i singoli
utenti nel raggiungimento dei propri obiettivi di business, ma
contribuisce anche all'accumulo di Punti Bonus VIP. E possibile

* La disponibilita del programma VIP puo variare da Paese a Paese.

M
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Programmi e strumenti.

convertire questi punti in voucher o gift card di rinomati brand,
tra cui Esselunga, Amazon, lkea, Zalando e molti altri.

Rebate Program

| partner di livello Platinum, Diamond e Diamond Elite
possono ottenere rebate per la vendita di prodotti Vertiv
e il raggiungimento dell'obiettivo di fatturato trimestrali.

Risorse in co-branding

Il co-branding consente di inserire il tuo brand su materiali
come brochure, certificati, cataloghi, schede tecniche e riepiloghi
applicativi, per aiutarti con le campagne e gli eventi di marketing.

COOP/Fondi Marketing (MDF)

| partner di livello Diamond e Diamond Elite possono accedere ai
fondi per il marketing maturati in base al fatturato, che si possono
reinvestire in attivita di demand generation.

Partner Locator

Il Partner Locator e una vetrina dedicata alla tua azienda sul

sito Vertiv, che ti permette di ottenere una maggiore visibilita tra i
potenziali clienti. Potrai inserire tutti i dettagli della tua azienda, come
logo, descrizione aziendale, un breve video e la gamma di prodotti

e servizi che offri ai tuoi clienti. Potrai ricevere ed esaminare tutti

i lead provenienti dal Partner Locator nella Lead Dashboard.

Lead Dashboard

La Lead Dashboard, disponibile sul tuo portale, ti consente di gestire
facilmente tutti i lead provenienti da diverse fonti quali Partner
Locator e direttamente da Vertiv.

Vertiv Solution Designer e Product Selector

Sono strumenti all-in-one che ti permettono di configurare, quotare,
ordinare, spedire e installare la soluzione migliore per le applicazioni
specifiche dei tuoi clienti.

Sconti sul Vertiv Solution Designer (VSD)

Approfitta degli sconti disponibili per i partner di livello
Gold e superiori.



Programmi e strumenti

Corsi di formazione e certificazioni

Aumenta la tua crescita professionale e la competitivita della tua
azienda con i corsi di formazione online autogestiti disponibili sul
Partner Portal.

Webinar

Aggiornamenti sui prodotti e promozioni e informazioni sugli
strumenti del portale, sono sempre fruibili nellarea del Partner
Portal dedicata ai webinar.

Demo Product Program

Il programma Demo Product mette a tua disposizione prodotti da
utilizzare nei laboratori, negli ambienti dedicati allassistenza tecnica
e/o alle dimostrazioni, per migliorare lesperienza dei tuoi clienti

e velocizzare il ciclo di vendita.

Catalogo IT Channel

Offre una panoramica approfondita del portfolio di canale con
vantaggi, applicazioni, codici prodotto, dimensioni e molto altro.

Programma eCommerce

Registrati gratuitamente presso uno dei nostri content syndication
provider (GFK, ICECAT o 1Worldsync) per ricevere informazioni sui
prodotti in tempo reale con elenchi ottimizzati per SEO e UX. In
questo modo, il tuo e-commerce sara sempre aggiornato con le
ultime novita e avrai anche accesso a ulteriori vantaggi VIP.

W9 VERTIV.

App Vertiv™ XR

Vertiv XR ¢ la nostra applicazione per la realta virtuale e aumentata

che offre soluzioni per infrastrutture digitali specifiche e personalizzate.

Vertiv™ XR e unapp gratuita per dispositivi mobili che offre
un'‘esperienza di ricerca coinvolgente nellinfrastruttura
digitale e ti supporta nel processo decisionale.

Vertiv™ Virtual Showroom

Il nostro Showroom virtuale ti permette di conoscere meglio Vertiv

grazie a un'esperienza immersiva su dispositivi mobili o tramite
realta virtuale. Potrai esplorare il nostro Customer Experience
Center o il nostro data center di 1000 metri quadri. Grazie a
modelli realistici in 3D e coinvolgenti animazioni, scopri i principi
di funzionamento delle nostre soluzioni e i vantaggi fondamentali
invisibili a occhio nudo.

News e aggiornamenti di settore

Tutte le novita su tecnologie ed eventi che possono supportarti
nell'evoluzione del tuo business, sono sempre a tua disposizione
nel Partner Portal, nelle newsletter bisettimanali o mensili
(secondo la tua preferenza) e nei webcast trimestrali.

13



[ nostri prodotti

Portfolio di prodotti per il canale IT

Rack
Vertiv™ VR Rack
Vertiv™ Geist™ SwitchAir®

rPDU
Vertiv™ Geist™ Rack PDU
Vertiv™ Geist™ Rack ATS

Gestione IT
Vertiv™ Avocent® ACS Serial Console

Vertiv™ Avocent® AutoView KVM
Switch

Vertiv™ Avocent® MergePoint
Switch KVM

Vertiv™ Avocent® LRA
LCD Console

Vertiv™ Avocent® SwitchView
KVM

Vertiv™ Cybex™ Secure KVM

UPS monofase
UPS Vertiv™ Liebert® GXE

UPS Vertiv™ Liebert® itON
Line-Interactive

UPS Vertiv™ Edge
Line-Interactive

UPS Vertiv™ Liebert®
GXT-MT+/ RT+ Online

UPS Vertiv™ Liebert®
GXT5 Online

UPS Vertiv™ Liebert®
APS Online

14

Monitoraggio dell'infrastruttura

Vertiv™ Geist™
Environmental Monitor

Software Vertiv™ Intelligence
Director

Vertiv™ Power Insight

Vertiv™ Environet
Software Alert

Soluzioni integrate

Vertiv™ VRC-S, sistema per micro
data center edge

Gestione IT

Software Vertiv™ Avocent®
DSView

Vertiv™ Liebert® CRV Row
Based Cooling (modelli DX)

Soluzioni integrate
Vertiv™ SmartCabinet™ ID

Vertiv™ Avocent® DSView™

UPS trifase

UPS Vertiv™ Liebert® ITA
UPS Vertiv™ Liebert® ITA2
UPS Vertiv™ Liebert® EXS
UPS Vertiv™ Liebert® EXM2
UPS Vertiv™ Liebert® APM

Thermal Management

Vertiv™ VRC IT Rack Cooling

Monitoraggio dell'infrastruttura

Software Vertiv™ Environet

Negotiated Product

(one to one)

Soluzioni integrate
Vertiv™ SmartRow™
Vertiv™ SmartAisle™

Vertiv™ SmartMod™

UPS trifase

UPS Vertiv™ Liebert® EXL S1
UPS Vertiv™ Liebert® NXC
UPS Vertiv™ Liebert® APM

UPS Vertiv™ Liebert® Trinergy
Cube

Thermal Management

Vertiv™ Liebert® CRV Row
Based Cooling (modelli CW)

Vertiv™ Liebert® PDX
Perimeter Cooling (oltre 30 kW)

Vertiv™ Liebert® PCW Perimeter Cooling
Vertiv™ Liebert® DSE Perimeter Cooling
Vertiv™ Liebert® HPC Room Cooling
Vertiv™ Liebert® AFC Room Cooling

Altri prodotti
Storage di energia
DC Power

UPS industriali

Soluzioni ibride



Diventa partner Vertiv!

Una volta completata l'iscrizione al Vertiv Partner Program, iscriviti
gratuitamente al Vertiv Incentive Program (VIP), il programma che premia
le tue scelte!

0 Se sei gia partner, accedi al Partner Portal per scoprire
le ultime novita!

le soluzioni Vertiv

Scarica ora

l'app Vertiv™ XR
Seguici su:
. . .
IN Linkedin »  Youtube f Facebook . Twitter

[*] EMEA VertivPartnerProgram@vertiv.com


https://www.linkedin.com/showcase/vertiv-partners-emea/
https://www.linkedin.com/showcase/vertiv-partners/
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https://www.youtube.com/channel/UCkJ4UtX1ofCgENrFPR4DODA
https://www.youtube.com/channel/UCkJ4UtX1ofCgENrFPR4DODA
https://www.youtube.com/channel/UCkJ4UtX1ofCgENrFPR4DODA
https://twitter.com/VertivEMEA
https://twitter.com/Vertiv
https://twitter.com/Vertiv
https://www.facebook.com/vertivemea
https://www.facebook.com/vertiv/
https://www.facebook.com/vertiv/
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Vertiv.it | Vertiv S.r.l., via Leonardo da Vinci 16-18, 35028 Piove di Sacco (PD), ltalia; Partita IVA IT00230510281

© 2024 Vertiv Group Corp. Tutti i diritti riservati. Vertiv™ e il relativo logo sono marchi o marchi registrati di Vertiv Group Corp. Tutti gli altri nomi e loghi menzionati sono nomi commerciali, marchi o marchi registrati dei rispettivi titolari. Anche se sono state adottate tutte le precauzioni per garantire la precisione e la completezza di questa
documentazione, Vertiv Group Corp. declina qualsiasi responsabilita in generale e in relazione a eventuali danni risultanti dall'uso di queste informazioni, oltre che in relazione a eventuali errori e omissioni. Le specifiche, gli sconti e le altre offerte promozionali sono soggetti a modifiche a sola discrezione di Vertiv, previa notifica.
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