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Architects of Continuity™

Vertiv sorgt dafür, dass Ihre digitale Infrastruktur unterbrechungsfrei läuft 
und sich mit den Veränderungen in Ihrem Unternehmen weiterentwickelt

Weltweit führender Anbieter kritischer digitaler Infrastrukturen

Unser Portfolio unterstützt unsere Kunden weltweit mit Lösungen für Stromversorgung, Kühlung, IT-Infrastruktur und Services.

Avocent® 
IT-Management

Geist™ 
Rack-PDU

Liebert® 
Wechselstrom und Temperaturkontrolle

Netsure™ 
DC-Leistung

Cybex™ 
IT-Management

Architects of Continuity™

Angebot

Globale Präsenz

Endmarkt

Kritische Infrastruktur  
und Lösungen

Integrated Rack Solutions

Dienstleistungen und Ersatzteile

Breites Spektrum an Energie-, Wärme- sowie IT- und Edge- 
Infrastrukturen, Lösungen und Dienstleistungen im Portfolio

Nord-, Mittel- und Südamerika

EMEA

Asia Paific

Weltweit gut aufgestellt mit unserem Lieferkettennetz

Rechenzentren

Kommunikationsnetze

Gewerbe und  Industrie

Kunden, die in einigen der anspruchsvollsten Branchen  
der Welt tätig sind

STATUS

Börsennotiert (NYSE:VRT)

UMSATZ

USD 5,7 Mrd. USD   
(im Geschäftsjahr 2022) 

HAUPTSITZ

Global:  Westerville, Ohio, USA 
Regional: China, Indien, Philippinen 
und Italien

MITARBEITER

ca. 27.000 weltweit

WICHTIGSTE KUNDEN

Alibaba, Alstom, America 
Movil, AT&T, China Mobile, 
Equinix, Ericsson, Reliance,  
Siemens, Telefonica, Tencent, 
Verizon und Vodafone

UNTERNEHMENSPROFIL26 %

13 %

61 %

28 %

24 %
48 %

10 %

20 %
70 %

Marktaufteilung, gerundet auf die nächsten 5 %

1

2
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Die Zeitachse von Vertiv

1965

Die Liebert Corporation wird als 
branchenweit erster Hersteller für 
Klimaanlagen für Computerräume 

(CRAC) gegründet

1987

Emerson übernimmt die Liebert®
 Corporation und wird damit 

zum Pionier in den Bereichen 
Thermalmanagement und 

Leistungsschutz für IT-Systeme

2000

Emerson gründet den Geschäftsbereich 
Network Power (ENP) und vereint 

so die Technologie für kritische 
Infrastruktur unter einer einzigen Marke

2020

Vertiv wird an der New Yorker  
Börse gelistet, eine Folge des  

Zusammenschlusses mit der 
GS Acquisition Holdings Corp

2016

Vertiv startet als eigenständiges Unternehmen,
baut auf dem bisherigen Erfolg von Emerson 

auf und erweitert gleichzeitig Fähigkeiten 
und Engagement zur Unterstützung der 

Aufgabe, unternehmenskritische Technologien 
zu entwickeln, zu bauen und zu warten, die 

unseren Kunden neue Möglichkeiten eröffnen

2018

Vertiv tätigt seine ersten drei Übernahmen, 
Energy Labs, einen in den USA ansässigen 

Hersteller für kundenspezifische 
Lüftungssysteme, Geist, einen führenden 

Hersteller für Rack-Stromverteilungseinheiten 
und die Wartungsverträge von MEMS, einem 

britischen Unternehmen in der Wartung  
von Stromerzeugungsanlagen

2001

ENP verstärkt seine Präsenz in 
Asien – Übernahme von Avansys 

und Gründung von ENP Indien

2009

ENP übernimmt Avocent, einen 
Anbieter für Service-Prozessor- und 

Rechenzentrumsverwaltungssoftware 
und KVM-Lösungen

2010

ENP übernimmt Chloride®, 
 kundenspezifische 

Stromversorgungslösungen für 
industrielle Anwendungen

2006

ENP übernimmt die in 
Deutschland ansässige Knürr AG, 

einen führenden Anbieter für 
Gehäusesysteme

2004

ENP übernimmt die Außenanlage 
 und das Stromversorgungssystem 

von Marconi und expandiert 
damit in Lösungen für die 

Telekommunikationsbranche

Wir kombinieren den Unternehmergeist eines Startups mit den Ressourcen und der Reichweite eines etablierten Marktführers.

Unser Angebot

Racks und Rack-PDUs 
Racks mit verschiedenen 

Abmessungen und  
Rack-PDU-Funktionen

Wechselstrom 
Line-Interactive, Ein-  

und Dreiphasen-Online  
USV-Systeme

Thermalmanagement 
Rack-, Reihen und Raumkühlung,  
optional mit Direktverdampfung 

oder gekühltem Wasser

Integrierte Lösungen 
Unified Managed Infrastructure 

für Edge-Anwendungen

Infrastrukturmanagement 
Überwachungslösungen  

für Anlagen

Services 
Ein vollständiger Ansatz über die gesamte 

Lebensdauer, vom Projektbeginn, über die laufende 
Wartung bis hin zur Leistungsoptimierung

2021

Vertiv erwirbt E&I Engineering Ireland 
Limited und seine Tochtergesellschaft 

Powerbar Gulf LLC, einen führenden, 
unabhängigen Anbieter für elektrische 
Schaltanlagen, Schienenverteiler und 
modulare Stromversorgungslösungen

IT-Management 
Sicherer Fernzugriff  

auf IT-Geräte

Kritische Infrastruktur  
für die Stromversorgung  

Schaltanlagen und Schienenverteilerprodukte für einen 
vollständig integrierten Ansatz für die Stromverteilung
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Vertiv ist ein weltweit führendes Unternehmen im Bereich der  
Herstellung und Wartung kritischer IT-Infrastruktur. Mit Hilfe von 
Hardware, Software und Analytik meistert Vertiv die wichtigsten 
Herausforderungen, denen sich Rechenzentren und Edge-
Standorte, Kommunikationsnetze sowie kommerzielle und 
industrielle Einrichtungen heute stellen müssen. 

	y Vollständige, weltweit gleiche und schnell konfigurierbare 
Infrastrukturlösungen.

	y Wir sind die Nummer 1 im Geschäft mit 3-phasigen USV  
in ganz Westeuropa (Quelle: IHS).

	y Wir unterstützen alle großen Cloud-Anbieter in ihren Rechenzentren.

Vorreiter sein Unsere Service-Partner-Programme 
Das Service-Partner-Programm von Vertiv wurde konzipiert, damit unsere Partner die komplexen Anforderungen unserer Kunden 
beim Edge Computing, bei der Digitalisierung und bei anderen disruptiven Trends meistern können, mit denen Rechenzentren und die 
breitere IT-Umgebung heute konfrontiert sind. 

Als Vertiv Service-Partner sind Sie die Brücke zwischen den Services von Vertiv und unseren Kunden. Sie können Ihr Geschäft über  
das Ihrer Kunden weiter entwickeln, den Absatz der Produkte mit Hilfe von Services verfeinern und die Kundenzufriedenheit erhöhen.

Über die Service-Partner kann der Kunde von allen von Vertiv angebotenen Produkten und Services profitieren und dabei sein Geschäft ausbauen. 
Eine Partnerschaft mit Vertiv im Servicebereich bietet Vorteile für beide Parteien und eine Zusammenarbeit, von der beide Seiten profitieren.

Die Bereiche, in denen wir beim Service mit unseren Partnern zusammenarbeiten, reichen von der grundlegenden vorbeugenden Wartung 
bis hin zu komplexeren Services für die umfassenderen geschäftlichen Anforderungen unserer Kunden über den gesamten Lebenszyklus.

Racks und 
integrierte 
Lösungen

Services

USV

Rack und
Lagerkühlung

Fernverwaltung

Software
und Steuerungen

Wir sind weltweit führender Anbieter für kritische digitale Infrastruktur.
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Service-Partner-Profile

Unabhängig von Ihrem Profil und der 
Art Ihrer Partnerschaft – Vertiv steht an 
Ihrer Seite und unterstützt Sie dabei, ihr 
autorisierter Partner zu sein. Gesonderte 
Vereinbarungen, technische Schulungen 
und Support, die Möglichkeit einer 
Werbepartnerschaft – das sind nur einige 
Elemente, die beschreiben, wie Vertiv 
sich um alle wichtigen Aspekte einer 
Partnerschaft kümmert. 

Wenn Sie Service-Partner von Vertiv 
werden, können Sie Ihr Geschäft entweder 
über unser umfangreiches Serviceangebot 
oder unseren großen Kundenstamm oder 
beides erweitern. Vertiv blickt auf eine 
lange Geschichte zurück und ist in der 
Branche gut etabliert. Unser technisches 
Know-how sucht dabei seinesgleichen. 
Wenn Sie Service-Partner von Vertiv 
werden, kommen Sie in den Genuss  
aller dieser Aspekte.

AUTORISIERTER 
SERVICE-PARTNER

Wenn Sie IT-Vertriebspartner 
oder Regionalpartner sind, Ihr 
Profil zu dieser Typologie für eine 
Partnerschaft passt und Sie sich ggf. 
dafür interessieren, als zertifizierter 
Vertiv Service-Partner Vertiv 
Services zu verkaufen und/oder  
zu erbringen.

VORTEILE FÜR 
UNABHÄNGIGE  
SERVICE-ANBIETER

Sie erhalten die Möglichkeit, sich 
einen größeren Kundenstamm zu 
erschließen, Ihr Geschäft auszubauen 
und Ihre Umsätze zu steigern sowie mehr 
Transparenz und Anerkennung in der 
Branche zu gewinnen. Vertiv unterstützt 
Sie mit technischen Schulungen und 
Materialien. So haben Sie die Möglichkeit, 
Services von Vertiv zu verkaufen, die 
einen Mehrwert bieten, und eine eigene 
Partnerschaftsvereinbarung mit Vertiv  
zu definieren.

VORTEILE FÜR 
AUTORISIERTE  
SERVICE-PARTNER

Sie haben die Möglichkeit, Ihr Service-
Portfolio zu erweitern und einen größeren 
Kundenstamm zu erreichen. Dabei kö-
nnen Sie Ihr Geschäft ausbauen und 
höhere Margen erzielen und dabei mehr 
Transparenz und Anerkennung in der 
Branche gewinnen. Vertiv unterstützt Sie 
dabei mit technischen Schulungen und 
Materialien und gibt Ihnen Einblick in 
konsolidierte Prozesse und Verfahren.  
Mit unseren einzigartigen Services haben  
Sie die Möglichkeit, sich vom Wettbewerb  
abzuheben und eine eigene Partnerschaf-
tsvereinbarung mit Vertiv zu definieren.

UNABHÄNGIGER 
SERVICE-ANBIETER

Wenn Sie Auftragnehmer, regionaler 
Partner, Systemintegrator oder VAR 
 sind, Ihr Profil zu dieser Typologie 
für eine Partnerschaft passt und 
Sie sich ggf. dafür interessieren, 
das Know-how und die operativen 
Fähigkeiten von Vertiv zu nutzen, 
während Sie Ihre Services als 
zertifizierter Servicepartner  
Ihren Kunden anbieten.
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Wer kann sich bewerben?
Vertiv nimmt typischerweise Bewerbungen von infrage kommenden Unternehmen oder Service-Anbietern mit relevantem 
Know-how und entsprechenden Fähigkeiten im Bereich kritische Infrastruktur, Strom- und Wärmemanagement und damit 
verbundenen Services an. Bewerber können sein:

Value-Added Reseller (VARs): Unternehmen, 
die nicht nur Vertiv Produkte verkaufen, sondern 
ihren Kunden auch Installations-, Konfigurations- 
und fortlaufende Supportservices anbieten.

Systemintegratoren: Unternehmen mit Know-how in 
der Integration und Bereitstellung komplexer kritischer 
Infrastrukturlösungen, die Vertiv Produkte mit 
anderen Technologien kombinieren, um umfassende 
Infrastrukturlösungen zusammenzustellen.

Service-Anbieter: Unternehmen, die auf den 
Service, die Reparatur und die Wartung kritischer 
Infrastruktur spezialisiert sind. Dazu gehören 
Stromversorgungen, Wärmemanagementsysteme, 
USV-Systeme und Rechenzentrumsinfrastruktur.

Managed Service Provider (MSPs): Anbieter für 
Managed Services. Dazu gehören die proaktive 
Überwachung, vorbeugende Wartung und 
Fernverwaltung von kritischer Infrastruktur. 

Erstausrüster (OEMs): Hersteller für passendes 
Zubehör, das sich in die Lösungen von Vertiv 
integrieren lässt, und die einen autorisierten 
Service und Support für die integrierten  
Systeme anbieten möchten.

Nationale oder regionale Service-Anbieter: 
Größere Service-Anbieter mit einem breiten Service-
Portfolio an mehreren Standorten oder in mehreren 
Ländern, die für die Produkte von Vertiv in größerem 
Umfang Service und Support leisten können.

Wie erfolgt die Bewerbung?

Interessierte Unternehmen sollten sich direkt an Vertiv wenden, um detaillierte Informationen über die Bewerbungsanforderungen 
und den für ihren Standort spezifischen Prozess zu erhalten. Vertiv stellt Ihnen ein Bewerbungsformular bzw. konkrete Anweisungen  
für die Bewerbung zur Verfügung. Zusammen mit der Bewerbung muss der Partner ggf. weitere Unterlagen einsenden und 
eine Geheimhaltungsvereinbarung unterzeichnen. Erfolgreichen Bewerbern stellt Vertiv einen Partnerschaftsvertrag bzw. eine 
entsprechende Vereinbarung zur Verfügung, der/die die Bedingungen, Verantwortlichkeiten und Erwartungen beschreibt. 

Ihr Weg, um Partner zu werden
Ihr Weg als Service-Partner von Vertiv beginnt mit der Bewertung einer Reihe geschäftlicher, betrieblicher und 
technischer Anforderungen. Dies soll sicherstellen, dass Sie als Partner für Vertiv in Frage kommen. Wenn Sie diese Hürde 
genommen haben, kommt der nächste Schritt auf dem Weg: die Vereinbarung. Mit der Unterzeichnung der Service-
Partnerschaftsvereinbarung mit Vertiv werden Sie offiziell Mitglied der Familie der Service-Partner von Vertiv und kommen 
in den Genuss aller oben beschriebenen Vorteile. Und damit beginnt der letzte Schritt: Gemeinsam Geschäfte machen. The Journey Towards Partnership

Gemeinsam 
Geschäfte machen

Bewertung von geschäftlichen, 
betrieblichen und technischen 

Anforderungen

VertragsunterzeichnungAnwendungsbereich

https://www.vertiv.com/en-us/


1211

Channel-Produktportfolio

Racks 

Vertiv™ VR Rack

Vertiv™ Geist™ SwitchAir™

Rack-PDUs

Vertiv™ Geist™ Rack-PDU 

Vertiv™ Geist™ Rack-ATS

IT-Management

Vertiv™ Avocent® ACS  
Serielle Konsole

Vertiv™ Avocent® AutoView  
KVM-Switch

Vertiv™ Avocent®  
MergePoint Unity™ KVM-Switch

Vertiv™ Avocent® LRA  

LCD-Konsole

Einphasige USV

Vertiv™ Liebert® GXE  
6-10 kVA USV

Vertiv™ Liebert® PSA 
Line-Interactive USV

IT-Management

Vertiv™ Avocent® DSView™ 
Software

Integrierte Lösungen

Vertiv™ SmartCabinet™

Vertiv™ Avocent® ADX-Plattform 

Dreiphasige USV

Vertiv™ Liebert® ITA USV 

Vertiv™ Liebert® ITA2 USV

Vertiv™ Liebert® EXS USV

Vertiv™ Liebert® EXM2 USV

Vertiv™ Liebert® APM USV

Integrierte Lösungen

Vertiv™ SmartRow™

Vertiv™ SmartAisle™

Vertiv™ SmartMod™

Dreiphasige USV

Vertiv™ Liebert® EXL S1 USV

Vertiv™ Liebert® NXC USV

Vertiv™ Liebert® APM

Vertiv™ Liebert® Trinergy™ 

Cube USV

Standardprodukte 
(One to Many)

Spezialprodukte 
(One to Few)

Ausgehandelte Produkte 
(One to One)

Vertiv™ Liebert itON™  
Line-Interactive USV

Vertiv™ Edge Line-Interactive 
USV

Vertiv™ Liebert® GXT-MT+/ RT+ 
Online-USV

Vertiv™ Liebert® GXT5 Online-
USV

Vertiv™ Liebert® APS Online-USV

Infrastrukturüberwachung

Vertiv™ Geist™  

Umgebungsüberwachung

Vertiv™ Intelligence Director 
Software

Vertiv™ Power Insight

Vertiv™ Environet™  

Alert Software

Integrierte Lösungen

Vertiv™ VRC-S Edge-Ready 
Mikrorechenzentrum

Thermalmanagement

Vertiv™ Liebert® CRV Reihen- 

Kühlung (CW-Modelle)

Vertiv™ Liebert® PDX 

Perimeterkühlung (> 30 kW)

Vertiv™ Liebert® PCW Perimeterkühlung  

Vertiv™ Liebert® DSE Perimeterkühlung

Vertiv™ Liebert® HPC Raumkühlung 

Vertiv™ Liebert® AFC  

Raumkühlung

Sonstige Produkte

Energiespeicherung

Gleichstromlösungen

Industrielle USV

Hybridlösungen

Thermalmanagement

Vertiv™ VRC IT Rack Kühlung

Vertiv™ Liebert® CRV Reihen- 

kühlung (DX-Modelle)

Infrastrukturüberwachung

Vertiv™ Environet™ Alert-Software

Standardprodukte 
(One to Many)

Standardprodukte 
(One to Many)

Services (One to All)

Projektservices, Garantieverlängerungen, Verträge, digitale Services, Reparaturservices, Optimierungsservices, OEM-Ersatzteile

Werden Sie noch heute  
Partner – mit unserem  
Service-Partner-Programm. 

Sobald Sie Partner im Vertiv Service-Partner-Programm sind, vergessen Sie nicht, 
sich für das VIP-Programm anzumelden und vom 1. Tag ab Prämien zu erhalten. 

Wenn Sie bereits ein Konto im Vertiv Partnerportal haben, melden 
Sie sich an, um alle Neuigkeiten zu lesen!

Jetzt anmelden
Anmeldung im  
Partnerportal 

Entdecken Sie die neue Infrastruktur  
für Ihr Rechenzentrum mit der  
Vertiv™ XR App

Folgen Sie uns auf:

EMEA.VertivServicePartnerProgram@vertiv.com

LinkedIn YouTube TwitterFacebook

https://partners.vertiv.com/English/vertiv_terms.aspx 
https://partners.vertiv.com/ 
https://partners.vertiv.com/  
https://partners.vertiv.com/
https://partners.vertiv.com/
https://partners.vertiv.com/
https://www.linkedin.com/showcase/vertiv-partners/
https://www.linkedin.com/showcase/vertiv-partners/
https://www.youtube.com/channel/UCkJ4UtX1ofCgENrFPR4DODA
https://www.youtube.com/channel/UCkJ4UtX1ofCgENrFPR4DODA
https://twitter.com/Vertiv
https://twitter.com/Vertiv
https://www.facebook.com/vertiv/
https://www.facebook.com/vertiv/
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