PROGRAMME PARTENAIRES VERTIV™

AVANTAGES

En tant que partenaire Vertiv,
Vous aurez acces :

1

Au Portail Partenaire

['espace Partenaire constitue votre
porte dentrée principale pour accéder
aux avantages exclusifs des partenaires,
tels que I'Enregistrement de Projet

et notre Programme de Récompenses,
ainsi quaux coordonnées du support
technique, aux dernieres promotions

et plus encore.

A Vertiv University

Concue pour fournir une formation
commerciale et technique exhaustive
en ligne, ainsi que pour regrouper

et assurer le suivi des certifications
de formation sur le terrain et en ligne
en un seul endroit.

A la Plateforme Incentives

LLe Programme de Récompenses
Vertiv est accessible a I'ensemble
des partenaires enregistrés, avec
des promotions et des incentives,
offrant des récompenses dées le
premier jour.

A I'Assistance Commerciale dédiée
Nos commerciaux compétents
collaborent avec votre équipe afin
d’identifier et résoudre les défis
clients ainsi que pour générer

des revenus pour votre entreprise.

Aux sélecteurs

et configurateurs produits

Des sélecteurs produits et des outils
de configuration faciles a utiliser,
ainsi que des brochures, des fiches
comparatives, des études de cas

et bien plus encore.

Aux Ressources Marketing

Que vous souhaitiez générer plus
de leads et dopportunités de vente
OU promouvoir votre partenariat
avec Vertiv, nos ressources
marketing peuvent vous aider !

Proposez davantage de solutions. Bénéficiez d'un support total.
Maximisez vos profits et maitrisez votre infrastructure Edge

@ SILVER PLATINUM
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Cours de formation en ligne a votre 28% remise sur CPL
rythme

Formation commerciale et / ou technique

- y remise sur CPL
sur mesure
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Démarrez votre aventure avec Vertiv !

Collaborez avec I'une des deux seules entreprises mondiales disposant de lexpertise nécessaire
et d'un portefeuille de solutions complet pour exploiter les opportunités commerciales des datacenters
et de linfrastructure Edge, marché représentant 2,4 milliards de dollars dans la région EMEA.

Dans le méme temps, Vertiv peut offrir une rentabilité supérieure en évitant de rivaliser avec vos
pairs pour des marges toujours décroissantes avec des produits sur-distribués.

Plus important encore, nous visons a récompenser I'engagement commun pour favoriser votre
croissance commerciale, et ce des le début de notre collaboration.



PROGRAMME PARTENAIRES VERTIV™ a VERTIV.

AVANTAGES RENFORCER LE MONDE

Vertiv fournit des services de conception, d'implémentation et de maintenance des
infrastructures sensibles nécessaires au bon fonctionnement des applications critiques.

Des datacenters aux réseaux de communications en passant par les installations commerciales,
nous sommes la pour vous.

7. A PEnregistrement de Projet
A partir du niveau Silver, si vous
enregistrez votre projet avec Vertiv,
VOS opportunités en produits
et solutions Vertiv seront protégées,
vous bénéficieriez du support
fournisseur et vos marges

Nous soutenons les marchés en pleine croissance du mobile et du cloud d'aujourd’hui avec
un portefeuille de solutions de gestion de I'énergie, de refroidissement et d'infrastructures.

augmenteront.
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: s dans le monde
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pour le paiement de remises arrieres (Royaume-Uni)
en fonction d'objectifs de vente
convenus conjointement.

CHIFFRE
D’AFFAIRES STATUT
QMBS illiard Entreprise
A partir du niveau Gold, les partenaires 3,9 mi Ia,r S o
- USD : Exercice privee
peuvent solliciter des fonds de 2017

développement marketing pour
du matériel de démonstration,
sur la base d'un plan commercial
et d'une certification produit
convenus conjointement.

Faites partie de I'’équipe gagnante

Les probléemes de gestion dénergie, de contréle, de surveillance, d'acces a l'infrastructure,
. Au Plan Commercial/Marketing

sur mesure

Les partenaires Platinum et Accelerator,
ayant un plan commercial et marketing
convenu conjointement, ont acces

a des fonds de développement

de refroidissement touchent les entreprises de toutes tailles, et nos solutions sont concues
pour chacune d'entre elles.

En tant que partenaire, nous vous garantissons que des centaines de commerciaux
et d'experts techniques sont préts a travailler avec votre équipe pour identifier,

marketing pour des activités convenues, évaluer et résoudre tous les défis clients.

telles que des programmes

de génération de leads, ainsi que

Défis clients : Produits et Solutions :

des remises arrieres supérieures.

* Planification de capacité * Racks et PDU

*  Gestion dénergie *  Onduleurs

et de refroidissement
¢ KVM et serveurs

Un programme partenaires primé
de port console

*  Consolidation

*  Virtualisation *  Solutions de refroidissement

°  Administration des ressources *  Gestion et surveillance

) ., des infrastructures
*  Gestion sécurisée sans

présence humaine *  Services

Vertiv.fr | vertiv France SAS, Batiment Liége, 1 Place des Etats-Unis 94150, Rungis, France, RCS Créteil B 319 468 120 - SIRET N°319 468 120 00120 - TVA : FR43 319 468 120

© 2019 Vertiv Co. Tous droits réservés. Vertiv™ et le logo Vertiv sont des marques commerciales ou des marques commerciales déposées de Vertiv Co. Tous les autres noms et logos figurant dans le présent document sont des llations iales, marques i ou
marques commerciales déposées de leurs propriétaires respectifs. Méme si toutes les précautions ont été prises pour garantir i et ivité des i ions figurant dans le présent document, Vertiv Co. ne saurait étre tenu responsable et décline toute responsabilité
concernant les préjudices résultant de ['utilisation de ces informations ou concernant toute erreur ou omission. Spécifications susceptibles d’étre modifiées sans préavis.




